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De Pitch Coach




De Nestor onder de pitchcoaches...

Edo van Santen is met zijn kennis en ervaring de Nestor onder de pitchcoaches.

Na 45 jaar werk ben ik met pensioen. Ik ga dus niet meer actief op zoek naar klanten en opdrachten. Betekent dit dat ik niets meer doe? Ja hoor!

Als je met mij wil werken, bel of mail gewoon. Dan kom ik. Maar ik zelf ga niet meer actief zoeken. De bal ligt bij jou. Daag me uit!
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Pitcholoog™

Jij, of je team, gaat een belangrijke presentatie, elevator pitch of sales pitch geven. Je belangen zijn groot, dus je wilt voor goud gaan.

Als het er écht toe doet, verdien je de meest ervaren pitch coach of pitch trainer. Pitch training of presentatie training, die je een onomkeerbare doorbraak geeft, voor maximale impact en resultaat.


De Pitch Coach/Trainer

Uiteraard kun je met mij zowel online als face-to-face aan de slag. Ik ben er voor jou.

Je leert extreem krachtige presentatie-technieken, en te genieten van je pitch of presentatie.


 

 



Pitch Coaching
 



Individuele Pitch en Presentatie Coaching

Soms leent de situatie zich niet voor een groepstraining. Jouw positie, de aard van je boodschap, je kennis en vaardigheden.

Denk aan een bedrijfsovername, beursgang, roadshow, fusie, reorganisatie, ontslagrondes, je sales-pitch, je elevator pitch voor die investeerder, verkoop-kans, of jouw optreden in dat lastige TV-programma of een TEDx-event.

Allerlei situaties waarbij je in één keer optimaal wil en moet presteren, maar dat niet vooraf wil delen met medecursisten.


 


Vertrouwelijke Coaching en Training

Op een besloten locatie, zonder mede-cursisten. Slechts jij en Edo van Santen in een zaal of studio.

Met mijn face-to-face coaching en training blijft je boodschap uiterst vertrouwelijk. We optimaliseren je effect, zonder pottenkijkers.

We testen methoden en technieken uit, en slijpen die net zo lang bij, tot jij je 100% zeker en comfortabel voelt.

Indien gewenst, huren we de zaal waar je moet spreken voor ons tweeën.
 

 


Jouw doelen, jouw resultaat

Resultaat: Een spetterende pitch of presentatie met maximaal resultaat en impact. 100% zekerheid, 100% garantie.

Edo's coaching kan variëren van een halve dag tot meerdere dagen, afhankelijk van je doelstellingen. Uiteraard is mijn begeleiding precies afgestemd op jouw doelen, wensen en vaardigheden.

Naast face-to-face coaching, is online coaching via Skype, Teams, Webex, Whatsapp-video of Zoom-video uiteraard ook mogelijk.

"Dank voor alle hulp! Bijzonder nuttig (nog steeds :-)"

Elimineer de risico's en fouten. 100% Zekerheid, 100% Resultaat.


 

 



Pitch Training




Pitch en Presentatie Training

Edo begeleidt je team van start tot finish in de voorbereiding en uitvoering van hun speech, pitch of presentatie.

Naast de optimale structuur, methoden en technieken, bepalen we de inhoud van de speech, pitch of presentatie. We schaven net zo lang bij, tot het perfect is.

Indien gewenst, huren we de zaal waar jullie moeten spreken.

Resultaat: Elk teamlid kan een spetterende elevator pitch, sales pitch of presentatie geven met maximaal resultaat.

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Janneke Willemse interviewt Edo op de Week van de Ondernemer


 


Online of Face-to-face

Een training kan variëren van een halve dag tot meerdere dagen, afhankelijk van je doelstellingen.

Uiteraard is een volledig op jouw wensen en doelstellingen aangepaste Pitch Workshop maatwerkoplossing mogelijk. Maatwerk is onze standaard.

Ik geef mijn trainingen uitsluitend in-real-live. Ik doe geen online workshops meer. Online kan ik niet het hoge niveau bereiken dat ik wil, en het eet energie van zowel de deelnemers als mijzelf. Als ik de deelnemers in een zaal bij elkaar heb, leren ze meer en gaan ze vol energie de deur uit.

Groepstraining

Ik bied groepstraining voor je elevator pitch, sales pitch, spreken in het openbaar, presenteren of pitchen voor een groep, op het podium of voor de camera.

Ik help je met de structuur en opbouw van je persoonlijke pitch of presentatie, de inhoud en extreem krachtige presentatietechnieken.

Edo van Santen is geen doorsnee Pitch Trainer. Met Edo aan jouw zijde, gebeurt er gegarandeerd iets spectaculairs. Hij is vlijmscherp, goudeerlijk, en heeft maar één doel: een onomkeerbare doorbraak om je naar ongekende hoogte te brengen.


 

 



Spreker




Inspirerende Spreker op uw Evenement

Ik deel als (keynote) spreker graag mijn kennis over communiceren met maximale impact.

Als gastspreker op uw congres, netwerk-bijeenkomst, klantendag of personeels-bijeenkomst.

Mijn presentaties zijn vol energie, humor en leerzaam.

Resultaat: uw publiek gegarandeerd op het puntje van hun stoel, vol aandacht, met gegarandeerd meer energie. Ook in de after-lunch-dip.

Elk evenement, elke groep, elke presentatie is anders. Elke presentatie wordt op maat afgestemd op de groep en uw doelstellingen.
  

 


17 September 2015. Wat speelde er? De vluchtelingenstroom uit Syrië is net op gang gekomen. Europa weet nog niet goed hoe hier mee om te gaan...

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Dagvoorzitter Edo van Santen opent op TEDxFryslân met deze pakkende oproep.


 

 



Pitch en Presentatie Tips




Tips voor Presenteren met Maximale Impact

Voordat je het podium opstapt, kun je hieronder nog even een aantal belangrijke tips en aandachtspunten doornemen. Laat je door deze video's inspireren, bij elke presentatie kan je weer een stapje verbeteren. Er is maar één manier om ervaring op te doen, en dat is: ervaring opdoen.


 

 



De Structuur van je Pitch of Presentatie

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Playlist: video's openen in YouTube in nieuwe tab.


 


Presentatie Technieken in je Pitch

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Playlist: video's openen in YouTube in nieuwe tab.


 

 





De Structuur van je  Pitch of Presentatie

Pitch Tip [01] Hoe start je een presentatie?

Pitch Tip [02] Hoe krijg en houd je de Aandacht?

Pitch Tip [03] Waarom willen ze naar je luisteren?

Pitch Tip [04] Hoe begin je je presentatie?

Pitch Tip [05] Hoe maak je connectie met je publiek?

Pitch Tip [06] Welke content stop je in je presentatie?

Pitch Tip [07] Wat wil je met je presentatie bereiken?

Pitch Tip [08] Gebruik je Powerpoint of wil je Maximale Impact?

Pitch Tip [09] Wat kan je publiek gaan doen?

Pitch Tip [10] Hoe gebruik je Tell Sell-technieken?

Pitch Tip [11] Hoe werkt de Axe Deo reclame?

Pitch Tip [12] Wat wil je dat ze onthouden van je presentatie?

Pitch Tip [13] Welke 2 punten moeten we onthouden?

Pitch Tip [14] SEO voor Google en YouTube

Pitch Tip [15] Val niet van het Podium

Pitch Tip [16] Disclaimer in je presentatie?

Pitch Tip [17] Raak je hun emotie met je presentatie?

Pitch Tip [18] Zend je Eigen Emotie in je presentatie?

Pitch Tip [19] Maak je ze Bewust Bekwaam?

Pitch Tip [20] Speel je in op Angst of Verlangen?

Pitch Tip [21] Hoe gebruik je Learn Teach Apply?

Pitch Tip [22] Gebruik je Simon Sinek's Golden Circle?
Individuele video's: openen in YouTube in nieuwe tab.


 


Presentatie Technieken in je Pitch

Pitch Tip [23] Wat is het effect van Woorden in je presentatie?

Pitch Tip [24] Wat is het effect van Toon in je presentatie?

Pitch Tip [25] Wat is de kracht van Stiltes in je presentatie?

Pitch Tip [26] Wat is jouw Lichaamstaal en Non-Verbaal Gedrag?

Pitch Tip [27] Wat is de kracht van Lichaamstaal?

Pitch Tip [28] Wat is de kracht van Non-Verbaal Gedrag?

Pitch Tip [29] Spiegel je je gebaren?

Pitch Tip [30] Hoe maak je het jouw zaal?

Pitch Tip [31] Hoe gebruik je de Verticale As?

Pitch Tip [32] Hoe gebruik je Horen, Voelen en Zien?

Pitch Tip [33] Neem je publiek mee naar het Strand

Pitch Tip [34] Ik Verbied Powerpoint in je presentatie!

Pitch Tip [35] Wanneer mag Powerpoint dan wel?

Pitch Tip [36] Hoe gebruik je Powerpoint op school?

Pitch Tip [37] Hoe ontwerp je je Presentatie?

Pitch Tip [38] Zijn het Speaker Notes of is Powerpoint voor je publiek?

Pitch Tip [39] Hoeveel kan jij onthouden van een presentatie?

Pitch Tip [40] Hoe houd je rekening met verschillend publiek?

Pitch Tip [41] Je kunt winnen voordat je begint!

Pitch Tip [42] Gebruik je de vijf S-en in je presentatie?

Pitch Tip [43] Charisma kan je dus gewoon leren!

Pitch Tip [44] Gebruik nooit een Katheder om te presenteren!

Pitch Tip [45] Hoe kies je de juiste Microfoon?

Pitch Tip [46] Hoe sluit je je presentatie krachtig af?
Individuele video's: openen in YouTube in nieuwe tab.


 

 



Videomaker en interviewer




Spraakmakende interviews

Een greep uit de honderden video's die Edo heeft gemaakt. Hieronder een paar spraakmakende interviews

[image: Edo van Santen op YouTube 1.000.000+ views]

Meer video's op Edo's Youtubekanaal

Pitch- en Presentatietips, Pitch voorbeelden, Event-registraties, Presentaties, Business producties, laat je inspireren (1.000.000+ views).


 


Anna-Maria Giannattasio

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Beleven, Genieten, Onthouden: Anna-Maria Mantel-Giannattasio (@Puur)


 

 



Jacob Gelt Dekker

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Jacob Gelt Dekker: Er is maar één persoon die in de weg staat van jouw succes: jijzelf!


 


Henk de Vries

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Feadship CEO Henk de Vries: Enjoy, do irresponsible things while you can.


 

 



Edo van Santen




40 jaar ervaring

Na mijn corporate carrière, begeleid ik sinds 2005 ambitieuze, innovatieve en ondernemende mensen in hun presentatie en communicatie. Daarnaast ben ik betrokken geweest bij de opzet van meerdere bedrijven.

Mijn ervaring omvat 40 jaar in de hectische internationale zakenwereld van het bankwezen en de ICT industrie. Ik heb in Amsterdam, New York en Silicon Valley gewerkt voor Fortune-500 bedrijven als ABN Amro, Chase Manhattan en KPMG, en bediende wereldwijde klanten. Ik heb, samen met mijn top-team, in 12 jaar met succes het ICT-bedrijf Qubus ontwikkeld en opgebouwd, dat door KPMG werd overgenomen.


Wijze oude man

Zeer direct, geen bullshit.


En toch jong van geest

Mijn benadering is zeer persoonlijk en uniek toegewijd. Ik weet snel een vertrouwensband met mijn cliënten op te bouwen en steun hen met een grote dosis energie en intelligentie.

Ik werk vanuit onafhankelijkheid, integriteit en geborgenheid. Hiermee heb ik een zeer brede en diepe ervaring met alle aspecten van het zakendoen en ondernemerschap opgebouwd. Ik ben hands-on en praktisch, maar weet eveneens mijn cliënten op een hoog strategisch en conceptueel niveau te brengen.


Top-trainer met unieke inhoud

Naast het feit dat ik als trainer en coach heel bijzondere resultaten weet te boeken, beschik ik over ruime ervaring als ondernemer en investeerder. Ik heb gewerkt in de corporate wereld, in het MKB en met Venture Capital.

Hierdoor kan ik niet alleen jouw presentatie-techniek optimaliseren, maar door mijn achtergrond ook inhoudelijk adviseren over de inhoud van je presentatie of elevator pitch. Ik leer je om je boodschap optimaal af te stemmen op je doelgroep, zoals banken, venture capital, informal investors, mede-ondernemers en potentiële klanten.


Eerdere bedrijven

Venture Capital Coach, opgericht in 2005. Als business coach werkzaam, gespecialiseerd in Elevator Pitches en het begeleiden van de zoektocht naar durfkapitaal. Ik heb een aantal ondernemers succesvol begeleid in hun zoektocht naar durfkapitaal.

De "YouTube voor Ondernemers", TV4B (niet meer on-line), TV 4 Business, door mij bedacht en opgezet in november 2006.  TV4B ging live in april 2007 en is inmiddels verkocht (video-interview op Emerce Eday).

Ik bedacht in 2009 het idee voor Tracebuzz, een van de eerste producten voor Webcare, Online Monitoring en Social Media Analyse. Als initiator en bedenker was ik  betrokken bij de opzet en opbouw van Tracebuzz.


 


Samenvatting carrière

Heb 8 jaar over het Spinoza Lyceum gedaan, ook omdat ik zeer fanatiek basketbalde en zelfs 2 jaar in de eredivisie heb gespeeld (intussen is het lichaam wat strammer geworden). Daarna heel even (3 maanden) Economie op de UvA en toen militaire dienst.

Zes jaar bij de Amro Bank, accountancy. Toen deed de PC zijn intrede en dat vond ik leuk! Toen bij Chase Manhattan/ Nederlandse Credietbank, als manager EDP Audit. Weer bij Amro, Hoofd technisch beheer buitenlandse vestigingen, hele wereld gezien. Met de fusie Amro en ABN vond ik het mooi en ben bij een softwarehuis gaan werken (Management Share). Dat ging failliet, daarna bij Coseco (Computer Security Consultants), eerst als security consultant, later als Hoofd software. In 1996 is Coseco aan KPMG verkocht en ben ik meegegaan. 

Tot 2005 bij KPMG directeur geweest van softwareclub met veel internationale klanten, dus veel reizen naar zowel Silicon Valley als New York. Toen vond ik het mooi geweest en startte mijn eigen bedrijf Venture Capital Coach, en begeleid, train en coach ondernemers bij hun persoonlijke en zakelijke groei. 

 

Na 2005 een turbulente tijd meegemaakt als ondernemer. Een foute investering gedaan, fors geld verloren. Vervolgens een geniaal idee voor een "Business Youtube", in 2006 wilde je als bedrijf echt niet op Youtube zitten. Tijden waren toen anders. In 5 maanden "TV For Business" TV4B gebouwd. In april 2007 gingen we live met 26 video's. Al gauw heel veel in de publiciteit geweest, we waren eigenlijk de eerste. Heel hard werken, veel plezier gehad. We liepen eigenlijk op elke beurs rond met camera's en lieten klanten hun videopitch opnemen. Die publiceerden we dan op TV4B. Veel succes mee gehad.

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Samenvatting TV4B in 2007 (niet meer online).

 

Toen kreeg ik een schitterend overnameaanbod dat ik achteraf nooit had moeten doen. Lang verhaal, we zijn gewoon ordinair opgelicht. Gelijk hebben is niet gelijk aan gelijk krijgen. Bedrijf kwijt, geld weg.

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: interview op Emerce E-day, TV4B verkocht in 2007.

 

Op zo'n moment kan je zielig in een hoekje gaan zitten huilen, maar zo ben ik niet. Goed analyseren welke fouten ik heb gemaakt, daarvan leren. En weer door, je bent tenslotte ondernemer.
 
[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Workshop "Confessions of an Entrepreneur", opgenomen op Breaking Out 2010.

 

Toen Talk&Do-TV, opgericht, dat heeft tot 2020 gedraaid. Vooral evenementen, bedrijfsvideo's en interviews. Beetje de voorloper van podcasts.

Ondertussen blijven coachen onder de naam Edo van Santen.nl, Pitch en presentatie coachen en trainen. En als Public Speaker.

 

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Dagvoorzitter Edo van Santen opent op TEDxFryslân met deze pakkende oproep.

 

Speaker coaching  is heerlijk werk, mooi om mensen te helpen groeien in hun vertrouwen en skills.

[image: Pitch Coach Edo van Santen]

Video: Edo on-stage pitchtraining
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Video: Janneke Willemse interviewt Edo op de Week van de Ondernemer

 

Nu ben ik met pensioen, maar klanten blijven me regelmatig terugvragen, dus zo nu en dan nog op de podia te vinden.


 

 





Corporate loopbaan

1970-1978: Spinoza Lyceum Amsterdam

1979-1980: Militaire dienst

1980-1984: Assistant Accountant @ Amro Bank NV

1984-1986: IT Security Manager @ Chase Manhattan Bank

1986-1990: Manager Technical Support Foreign Offices @ ABN Amro Bank

1990-1992: Consultant @ Management Share NV

1993-1996: Manager Software @ Coseco International BV

1996-2005: Directeur KPMG, business unit Qubus Software


 
  

Zelfstandig ondernemer

2005-2023: Pitch Coach / Training / Spreker

2005-2020: Oprichter/eigenaar Venture Capital Coach BV

2007-2008: Oprichter/eigenaar TV 4 Business BV

(TV4B verkocht... video-interview op Emerce Eday)

2008-2011: Trainer/Coach/Parttime docent Hogeschool van Amsterdam

2008-2020: Producent en interviewer voor Talk&Do-TV

2009-2010: Bedenker en mede-oprichter TraceBuzz

2009-2010: Producent en interviewer ACE-TV

2011-2023: YouTube Business Partner

2011-2015: Adobe Video Ambassador


 

 



Klantervaringen




Silvia ten Houten - Founder/CEO GoodHout

[image: Silvia ten Houten about Edo van Santen]
Edo was by far the best pitch trainer I’ve had the pleasure of being coached by, twice even! Thanks to Edo, my startup pitch was perfected and I won the national Accenture Green Tulip Award!

Also sneaked in a TedX talk and managed to be finalist in over 10 other national startup pitch competitions over the years - and it all started with you Edo!
 


You helped me with: 
- getting down the key points
- simplicity
- enter with a bang (throw in some stats)
- how to rewire nerves into raging excitement!



Will miss your familiar face in the startup world, congrats with your well-earned retirement Edo!
 
[image: Pitch: TEDxAmsterdam Award 2017 nominee: GoodHout]


 
  

Raffi Balder - New Venture, YesDelft, HortiHeroes

[image: Raffi Balder about Edo van Santen]
"Edo is al meer dan 10 jaar mijn vaste pitch trainer voor pakkende start-up pitches door start-up founders en professionals in de verschillende programma's die ik gedurende deze jaren heb ontwikkeld en geleid.

Weleens een uitstapje gemaakt naar een ander, maar toch altijd weer terug naar Edo.

De reden: hij heeft naast de grondige kennis over de theorie van een goede pitch een unieke aanpak: hij weet in zeer korte tijd de authenticiteit van elke pitcher naar boven te halen, wat maakt dat iedereen vanuit zijn/haar specifieke kracht de zaal op zowel inhoud als persoonlijkheid overtuigt."


 
  

Anneke Krakers - Upgrade Welzijn Event

[image: Anneke Krakers about Edo van Santen]
"Ik ben Edo dankbaar voor zijn deskundige bijdrage aan mijn event Upgrade Welzijn. Hij heeft de kandidaten voor de Pitch Award in Welzijn met veel liefde en deskundigheid tot een grote prestatie gebracht. Edo denkt mee, moedigt aan en schenkt een groot vertrouwen. Ik kan Edo van harte aanbevelen."
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Raffi Balder (HortiHeroes)  "En dank weer voor je training. Evaluatie tot nu toe: 6x een 10 en 2x een 9! NPS score van 100% dus! En deze groep is erg kritisch in vergelijking met vorige jaren, dus dit zegt veel. Ik laat je z.s.m. weten welke datum we volgend jaar de pitchtraining hebben, want boek je graag weer. Sowieso al omdat ik weet hoe goed je bent, maar met deze cijfers natuurlijk helemaal."


 

 





Emma Voerman

[image: Emma Voerman about Edo van Santen]
"I have this Talk. Not only a heartfelt story, but a story on multiple levels. I hate one-dimensional stories. Always have. I did this talk, and the reactions were great, so I new I got a winner.

But I wanted to make sure that I had no blind spots on being a speaker. I needed a coach to walk me through my talk. But, here’s the problem. Not just any coach. I don’t want to learn tricks of the trade, and I certainly don’t need someone that is going to straighten my oddities. My oddities are mine! I don’t want them to be straightened out. They are what make me brilliant. In short, I needed someone I could trust.

I knew only one such person: Edo van Santen. I worked a whole day with him, and I can tell you it was so much fun that only afterwards I noticed I had been working (I was exhausted). The thing about Edo is that he LOVES your oddities. He knows that they are your assets. Working with him is learning to have the courage to bring out the you-est in you. And that’s how you will shine. And yes, he knows all the tricks of the trade as well. Thanks Edo, it was a pleasure to work with you. TEDx here I come!"


 


Chris Zadeh - Chairman Of The Board - Ohpen

[image: Chris Zadeh about Edo van Santen]
"Edo van Santen is een held!

Ik ben best goed on stage, maar het werd echt another level door my man Edo."


 


Ragna Arnott

[image: Ragna Arnott-van den Berg about Edo van Santen]
"I attended a workshop given by Edo. Almost 2 years later I found myself on a stage at TEDxMaastricht.

When I was overwhelmded at the grandeur of the theater in which it would all be happening I heard his voice and relived his tips.

"Look at the corners of the room you are in. Make it yours!" And so I did.

The pleasure that he obviously had in standing in front of an audience and his many valuable tips rubbed of on me and made me able to enjoy delivering my TEDtalk. Thanks Edo!"

[image: Pitch Coach Edo van Santen]


 

 





Eerder werkten wij al met...

Edo heeft in-company en maatwerk coaching, training of gastsprekerschappen verzorgd voor o.m. onderstaande organisaties en bedrijven.

 

AbbVie, ABN Amro Bank, Accenture, Accenture Innovation Award, ACE Amsterdam Center for Entrepreneurship, Active Cues, Adobe Systems Benelux, Agentschap.nl, AMC Academisch Medisch Centrum Amsterdam, Accenture, De Alliantie, Amphia Ziekenhuis, Amref Flying Doctors, Amsterdam Global Change Institute AGCI, Algemeen Nederlands Persbureau ANP, ANWB, AppMachine, Arpa, Arrange Group, 1stelijns Amsterdam, De Baak, BeStart Accelerator, Bird Control Group, BNP Paribas Cardif, BNR Gangmakers, Brancheorganisatie Geboortezorg, Boer en Business - Farmers and Business.tv, Brandweer Brabant-Noord, Brandweer Twente, Breaking Out, BSB Hoorn, De BuurtBoer, Bux, Campus Party Netherlands, Cash Discovery, CCV Group, Cell4Pharma, Climate KIC, CMBO, CoachCenter, Connexxion, Contentoo, Coolblue,Corendon, Centrum Wiskunde & Informatica CWI, CZLabs, DCA Multimedia, Delft Hyperloop, Deloitte Fast50, Deltares, Dokter Bosman, Drenthe College, DutchCheez Productions, Dutch Flower Group, Ecovat, Eduoco, eFocus, EFactor, Emma Voerman, Enterprise Summit, Envoker Internet Marketing, EUR Erasmus University Rotterdam, Equator Research, Ernst&Young, EY, EY Entrepreneur Of The Year Award, Ferring, FitFirst, FitShe, FME, Fokker Technologies, Franciscus Gasthuis & Vlietland, Freecapacity, Gemeente Den Haag, G4S, Group4 Security, Glycocheck, GGD, GNR8, GoodHout, GPJK Groningen, Griffin Discoveries, Groeiversneller, Haarlemmer-MeerBusiness, HamiPlant, HAN Hogeschool van Arnhem en Nijmegen, Heel Brabant Spreekt, Heineken, Hello Energy, Herbert van Hoogdalem, HKU Hogeschool voor de Kunsten Utrecht, Hogeschool van Amsterdam, Hogeschool Rotterdam, Horti Heroes, Hy2care, ICA, ikbenfrits.nl, InGell, Ingenico, IND Immigratie-en Naturalisatiedienst, ING Bank, IPSS Engineering, IS Diagnostics, i-Sociaal-Domein, Keune Cosmetics, KABK Koninklijke Academie van Beeldende Kunsten Den Haag, Kadaster, Kas Bank, Kepler Vision Technologies, Khondrion, Koster Industrial Textiles, Koning Willem I Prijs, KPN, Kubo Group, Leapp, Leaseplan, Life Plan Design, LifeSciences@Work, Lightweight Containers / Eurokeg / KeyKeg, Lolo's Bites, Luqo, Maastricht University, Manometric, Materiomics, Maxwell Group, MBO Taal Academie, Media Plaza Utrecht, MeerBusiness Amsterdam, Mercedes-Benz Nederland, MerkMakers, Microsoft Ventures Innovate.AI, Micure, Mimetas, Ministerie van Economische Zaken, Ministerie van Infrastructuur en Waterstaat, Ministerie van Justitie en Veiligheid, MO Groep, Mobile World Congres Barcelona, Monochrome Watches, Movement, Movisie, MT Management Team, Nano-I-Drops, Nathalie Jager Brand Strategy, NCD Nederlandse vereniging van Commissarissen en Directeuren, NDC Media Groep, Nederlands Letterenfonds, Nerdalize, Netherlands eScience Center, Netherlands Genomics Initiative, NewVenture, NHL, Nightbalance, Noordwijkse Golfclub, Nyenrode Business University, NRC Media, NS Nederlandse Spoorwegen, NTRC, OfficeLynq, OneUpCompany, Open Circles Academy, Ohpen, OZ Planten, Pantar, ParkBee, Pectcof, Philips, Philips Lighting, Photonics Healthcare, PickThisUp, Plant-e, Port4Growth, Prothini, Provincie Noord-Brabant, Provincie Noord-Holland, Purple Cows Unlimited, Rabo Bank, RAET, Regenesance, RSM Rotterdam School of Management, RTL, RUG Rijksuniversiteit Groningen, SBS Producties, Screvo, SDB Ayton, Seats2Meet, Selfscreen, SevenLeads / Trust Tailor, SheSuit, Simavi, Sitecore, Smart City Expo World Congress, Spaarne Gasthuis, StartMeUp, Startup Delta / TechLeap, Studium Generale Groningen, Sustainable Healthcare Challenge, SXSW Austin TX, Symetrics, Syntecnos, Syntens, Talant Care, TEDx, TEDxFryslân (dagvoorzitter), Ter Bron, Tesorion, TopCon Sokkia, Tovertafel, TU Delft, TU Eindhoven, TweelWonen, UberPitch, UbiQ, UMCG, UMC Utrecht, Unilever, UvA Universiteit van Amsterdam, Utrecht Inc, Vertalersvakschool, VBO Makelaars, Villa 96, VMWare, Vodafone, VoiceBooking.com, Volker Infra, Volker Wessels, VU Vrije Universiteit Amsterdam, Vereniging voor Juridische Interim-Professionals, Waterschap Aa en Maas, Waterschap Rijn en IJssel, Watter, WebChair, Week van de Ondernemer, Welzijn Nederland, Witteveen, Woningmakelaar van het Jaar, Worth Internet Systems, WSD Groep, XAir Diagnostics, YellowWalnut, Yes!Delft, Zeylmaker, Zorgimpuls, ZVision


 

 



Garantie




Resultaat Gegarandeerd

Sinds 2005 heb ik intussen meer dan 50.000 mensen getraind en gecoached.

Zonder uitzondering, heeft iedereen geleerd een boeiender, effectiever en krachtiger presentatie, elevator pitch of sales pitch te houden.

Door mijn talent, kennis en ervaring kan ik resultaat garanderen.


 


Onvoorwaardelijk. Punt.

Mocht je na de training of coaching niet de gewenste resultaten hebben behaald, krijg je onvoorwaardelijk je geld terug of stuur ik gewoon geen factuur.

Ik heb uitsluitend baat bij enthousiaste en super blije klanten.

Eerlijk gezegd, sinds 2005 is dit slechts één keer gebeurd, dat coach en coachee kennelijk niet bij elkaar pasten.

Geen kleine lettertjes, jij bepaalt.


 

 





"Edo makes people shine on stage!"
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06-109-609-09

Bel Edo
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edo@edovansanten.nl

E-mail Edo
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06-109-609-09

Whatsapp Edo

WhatsApp met Edo
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